ALKOHOLE

Duze problemy matych destylarni

Trudy i wyzwania legalnych producentéw rzemiesiniczych

napojow spirytusowych w Polsce

Blisko 10 lat temu spotkatem przedsiebiorce, ktory stawiat pierwsze kroki
w rzemiesiniczej destylacji napojow spirytusowych. Byt jednym z pionierow w tej
dziedzinie. Jego dziatalno$¢ wymagata kreatywno$ci i uporu w przebijaniu sig przez
gaszcz zawitych przepisow. Szczegdlnym wyzwaniem byto przekonywanie urzed-
nikow do zdroworozsadkowych interpretacji niejasnych zapiséw prawnych. Po
dwoch latach cigzkiej pracy odnidst sukces. Okazafo sig, ze w Polsce s prawdziwi
koneserzy napojow spirytusowych, gotowi dobrze ptaci¢ za wyjatkowa jakos¢.
Dzieki kilku podobnym firmom rodzinnym powstata w Polsce nisza wyrobow rze-
miesIniczych. Ich producentow charakteryzowaty zapat i fascynacja starymi recep-
turami oraz tradycyjnymi metodami wytwarzania. Pierwsze sukcesy sprawity, ze
mate firmy rodzinne z nadzieja patrzyty w przyszto$¢, mimo kurczenia sig cafego
rynku napojow spirytusowych od 2008 r. Dodatkowym pozytywnym czynnikiem
byty dobre relacje matych firm rodzinnych z hurtowniami, sieciami dystrybucyjny-
mi oraz specjalistycznymi sklepami z alkoholem.

Ptonne nadzieje matych destylarni

Jeszcze piec lat temu niektorzy mali producenci byli przekonani, e sprzedaz
rzemiesIniczych napojow spirytusowych znacznie wzro$nie, podobnie jak to byto
z piwami regionalnymi. Matych destylarni miafto przybywac, jak przystowiowych
,drzybow po deszczu”, by razem uzyskac kilkuprocentowy udziat w rynku mocnych
alkoholi. W tamtych czasach bytem sceptycznie nastawiony do odwaznych prognoz.
Mali producenci probowali rozwia¢ moje watpliwo$ci przez powotywanie sig na
sukcesy rzemiesIniczych destylarni w sgsiednich panstwach. Najlepszym przykfa-
dem sg Niemcy, gdzie funkcjonuje ok. 20 tysiecy matych producentéw napojow
spirytusowych. Znakomita wiekszo$¢ z nich to sadownicy, ktorzy w skali mikro
produkuja okowity z wiasnych owocéw. Okoto pig¢set niewielkich niemieckich
zakfadow to tradycyjne gorzelnie rolnicze, ktore wytwarzajg destylat dla tamtejsze-
go monopolu spirytusowego, a przy okazji w niewielkiej skali produkuja korn, czyli
tradycyjng niemiecka okowite zbozowa. Mikrodestylarnie sa popularne takze
w Austrii i na Wegrzech. Podobne zaktady, cho¢ znacznie wigksze, istniejg rowniez
u naszych potudniowych sasiadow, z tg rdznica, ze produkcja jest ograniczona do
ustugowej destylacji owocowego zacieru. Innymi stowy, czescy i stowaccy sadow-
nicy sami fermentujg owoce, a zacier, czyli wino owocowe, odpedzajg w lokalnej
gorzelni.

Mate destylarnie majg najtrudniejsze warunki funkcjonowania w Szwecji.
Niewielkie rodzinne firmy s3 z zatozenia wykluczone z ogolnych dostaw do pan-
stwowego monopolu, gdyz maksymaline ceny podawane w przetargach sg ponizej
kosztow produkcji wyrobow rzemiesiniczych. Ponadto, mate firmy nie bytyby w sta-
nie zagwarantowa¢ odpowiedniej ilosci towaru dla Systembolaget. W szwedzkim
modelu przewidziano mozliwos¢ zrzeczenia sig prawa udziatu w oficjalnych prze-
targach na rzecz dostgpu do trzech najblizszych sklepow. Pod wzgledem iloSci
bzdurnych przepiséw i kontroli ,nordycki model” bije nas na glowe. Szwedzi fascy-
nuja sie przemystowym rozmachem i sg politycznymi liderami antyalkoholowego
frontu w UE. To prawdziwy fenomen, Ze mate destylarnie w ogdle sg w stanie tam
funkcjonowaé. Szczegolnie zaskakujace jest to, ze po drugiej stronie Morza
Battyckiego, w kraju gdzie mieszka cztery razy mniej ludzi niz w Polsce, istnieje az
26 matych producentéw napojow spirytusowych. To wigcej niz u nas. Gdyby nie
prawdziwe strefy wolnocfowe (facznie z promami), rzemiesInicze zaktady nie mia-
tyby w Szweciji szans przetrwania. Tylko niebywaly upor, duza doza kreatywnosci
i gtebokie przekonanie o stusznosci obranej przez siebie Sciezki sprawiajg, ze na
dalekiej potnocy trwajg rzemieinicze destylarnie.

Wracajgc do Polski, na razie nie ma przestanek, by prognozowac rozkwit matych
producentéw napojow spirytusowych, przynajmniej tych, ktorzy dziatajg legalnie.
Wrecz przeciwnie, z 33 matych firm oficjalnie uprawnionych do wytwarzania napo-
jow spirytusowych (z limitem do 10 tys. | 100% alkoholu rocznie), jedynie 24
przedsiebiorcow prowadzi produkcje. W tej grupie tylko jedna firma wytwarza rze-
miesinicze napoje spirytusowe w prawdziwie mikroskali (do 300 | 100% rocznie).
Nalezy ona do sadownika, ktory maceruje wtasne owoce. Poza tym, z blisko tysia-
ca rolniczych gorzelni, ktore funkcjonowaty przed 25 laty, dziata obecnie ok. 50
zakfadow. Nie ma juz takze Zadnej z dawnych gorzelni owocowych, ktore funkcjo-
nowaly przy duzych gospodarstwach sadowniczych zajmujacych sig takze prze-
tworstwem.

Na domiar ztego, po ostatniej skokowej podwyzce akcyzy o 15%, to wiasnie
najmniejsze zaktady najbardziej odczuty ekonomiczne skutki podwyzki. Mate firmy
rodzinne nie miaty ani mocy produkcyjnych, ani mozliwosci finansowych, by zgro-
madzi¢ wigksze zapasy wyrobow z nizszg stawka. Wzrost podatku sprawit, ze
zwigkszyta sie rola tzw. nowoczesnego handlu, gdzie spadki sprzedazy detalicznej
nie byly tak znaczne, jak w matych i $rednich sklepach. Duze sieci zgromadzity
zapasy wyrobow sprzed podwyzki. W konsekwenciji ich gtéwna uwaga byta poswie-
cona sprzedazy towarow szybko rotujgcych, by odzyskac pienigdze zainwestowa-
ne pod koniec 2013 r. RzemiesInicze napoje spirytusowe stanowig utamek sprze-
dazy, wigc niektore firmy rodzinne miafy trudno$ci, by utrzymac wspofprace z duzy-
mi dystrybutorami. Cze$¢ matych producentéw byta zmuszona wzia¢ na barki catg
podwyzke, gdyz kontrahenci nie zaakceptowali nowych cennikow, lub zazadali
wydtuzenia terminow ptatnosci za towar. W polskich realiach producent musi zapfa-
ci¢ akcyze w terminie 25 dni od momentu opuszczenia zaktadu przez towar, natomiast
termin ptatnosci producentom jest czesto blisko dwukrotnie diuzszy. Po podwyzce
akcyzy wielu dystrybutoréw zmienito warunki handlowe m.in. przez wydtuzenie
terminu pfatnosSci za towar. W efekcie producenci napojow spirytusowych jeszcze
bardziej kredytuja dziatalno$¢ handlu. To co szczegolnie niepokoi, to fakt, Zze mimo
wydtuzenia termindw ptatnosci zwigkszyly sig zatory ptatnicze, co nienajlepiej wrozy
na przyszto$c catej branzy.

Ponadto dystrybutorzy, w ramach optymalizacji wtasnych kosztow, od zeszte-
go roku zaczeli wymagac od producentéw napojow spirytusowych posiadania
zezwolenia hurtowego. Oznacza to, ze sprzedaz od producenta do centrum dystry-
bucji najczesciej odbywa sie, jakby byta sprzedaza pomiedzy hurtownig a sklepem
detalicznym. Innymi sfowy cigzar zaptaty za zezwolenie zostaf przerzucony na pro-
ducentéw. Obecnie minimalna opfata za zezwolenie na obrét hurtowy napojami
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alkoholowymi powyzej 18% wynosi 45 000 zt za 500 tys. | 100% alkoholu. Dla
duzych producentéw jest to stosunkowo niewielki cigzar (ok. 5 gr/l obj.). Zupetnie
inaczej wyglada to w przypadku matych producentow, dla kiorych ta opfata oznacza
wielokrotnie wigksze obcigzenie; np. w przypadku wytwarzania rocznie 5000 | 100%
na kazdy litr obj. przypada 5 zt. Przy mniejszej skali dziatalno$ci optata odpowiednio
ro$nie. Jednoczesnie warto zauwazyc, ze dla napojow do 18% optaty wynosza
4000 zt i to ptatne raz na dwa lata. W praktyce prowadzi to do duzej dyskryminacji,
co obrazuje ponizszy przykfad. Producent likieru 0 mocy 18% alkoholu, by méc
sprzedawac bezposrednio do sklepow detalicznych, ptaci raz na dwa lata 4000 zt,
a producent likieru 0 mocy 19% w tym samym czasie musi wydac 90 000 1, czyli
ponad 20 razy wigcej. Trudno znalez¢ racjonalne uzasadnienie dla tak roznego
traktowania producentéw bardzo podobnych wyrobow.

Pierwszy krok we wtasciwym kierunku — i co dalej?

W ubiegtym roku w czerwcu podczas | Kongresu Branzy Spirytusowej wytworcy
rzemieslniczych nalewek i okowit oficjalnie zgtaszali postulat obnizenia optaty za
zezwolenie hurtowe. Nawet wielu osobom z branzy wydawato sie wowczas, ze gtos
matych producentow przypominat wotanie ,na puszczy”. Okazato sig jednak, ze ziar-
no, ktore wowczas zostato zasiane wydato dobry owo; 12 maja potaczone Komisje
Samorzadu Terytorialnego, Finanséw Publicznych i Ochrony Srodowiska przyjety
propozycije obnizenia opfaty za zezwolenie hurtowe dla napojow powyzej 18% z 45
tys. zt na 22,5 tys. zt rocznie. Takie rozwigzanie pomoze Srednim producentom i hur-
townikom. To wciaz jednak zbyt wysoka opfata dia matych destylarni, dlatego podczas
drugiego czytania (15 maja) na plenarnym posiedzeniu Sejm przyjat dodatkowg pro-
pozycije obnizenia optaty tylko dia mafych producentow do 10 tys. | 100% proporcjo-
nalnie do deklarowanego obrotu. Oznacza to, ze przy produkcji 5000 | 100% opfata
wyniesie 450 zt. Ustawa zostafa przyjeta przez Senat 12 czerwca, z drobnymi popraw-
kami, ktore jeszcze musi rozpatrzy¢ Sejm, a nastepnie zostanie podpisana przez
prezydenta. Nowe zasady zaczng obowigzywac od przysziego roku.

Przedstawione rozwigzanie ma duze znaczenie dla utrzymania relacji handlowych
pomiedzy niewielkimi producentami a sprzedaza detaliczng, ale trzeba pamietac, ze
to dopiero pierwszy krok we wtasciwym kierunku. Dla mafych producentow naj-
wiecej kfopotu sprawiaja procedury celno-akcyzowe. Samo zatozenie sktadu podat-
kowego dla firm rodzinnych to przeszkoda trudna do przej$cia. Warto zauwazyc,
ze wiele obowigzkow nie jest w zaden sposob uzasadnionych interesem publicznym.
Przerost biurokracji prowadzi tylko do marnotrawienia pieniedzy i czasu przedsie-
biorcow oraz urzednikow panstwowych, ktorzy musza sprawdzac zbgdne wymogi.
Dotyczy to w duzej mierze trudnosci w codziennym rozliczaniu pfatnoSci akcyzy,
wystepowaniu o rozne zezwolenia podatkowe, a takze komplikacji wynikajacych
z nigjednolitych interpretacji tych samych przepisow w réznych czesciach kraju itp.
Mali producenci poktadali duze nadzieje w zapowiadanej od dwdch lat deregulacji
procedur akcyzowych, ale projekt ustawy zostat przyjety przez Rade Ministrow
dopiero 2 czerwca. Przyjecie rzagdowych propozycji przez Sejm jest technicznie
mozliwe, ale wydaje sie mato prawdopodobne ze wzgledu na brak czasu i zblizaja-
cy sie koniec kadenciji parlamentarnej.

Nalezy pamigtac, Ze w Polsce przepisy dotyczace sprzedazy alkoholu pochodza
Z czasow stanu wojennego i sprawiajg wiele watpliwosci interpretacyjnych, zwtasz-
cza w zakresie wydawania zezwolen. Szczeg6inie wyrazistym przykiadem jest
handel alkoholem przy uzyciu zamowienia internetowego. W niektorych miejscach
w Polsce taka sprzedaz odbywa sig bez problemu, a w innych samorzady za reali-
zacje zamowienia internetowego stosuja kare utraty na 3 lata zezwolenie na obrot
detaliczny alkoholem. W demokratycznym panstwie prawa to niedopuszczalne, by
za niejasne przepisy kara¢ przedsigbiorcow. Sprzedaz detaliczna przez Internet
mogtaby stanowi¢ utatwienie dla producentow rzemiesiniczych napojow spirytuso-
wych w dotarciu do koneserow, ktorzy nie sg tak zdeterminowani, by na witasng
reke szukac niszowych produktow w specjalistycznych sklepach. Rownoczesnie
mozna wprowadzi¢ takie procedury weryfikacyjne, ktére uniemozliwig realizacje
internetowego zamowienia osobom nieletnim lub nietrzezwym.

Skomplikowane przepisy to nie jedyny problem matych producentow. Kluczowa
w rozwoju produktow regionalnych jest niska $wiadomos$¢ konsumentéw. Dzi$ mato
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kto rozumie roznice migdzy ,Sliwkowka” a ,Sliwowica”, ,pigwowka” a ,okowitg
z pigwy”, czy tez ,miodowka” a ,,okowitg miodowa”- te pierwsze to wodki zbozo-
we, aromatyzowane, te drugie to okowity powstate z destylacji odpowiednio: zacie-
ru Sliwowego, pigwowego czy miodu pitnego. Wielu rodakow cierpi na swoistg
schizofrenig, co obrazuje przykfad ,0scypka”. Wigkszos¢ z nas oczekuje, ze stynny
goralski ser powinien by¢ wytwarzany z owczego mleka, ale niewiele 0sab jest
gotowych, by za prawdziwy oscypek odpowiednio zaptaci¢. Podobnie jest w przy-
padku rzemieslniczych napojow spirytusowych. Mato 0sob zdaje sobie sprawe,
ze produkcja np. $liwowicy jest bardzo trudna, diugotrwata i kosztowna. Sliwka
zawiera niewiele cukru, wiec potrzeba duzo surowca, by uzyskac z niej alkohol.
Jeden litr 100% moze by¢ otrzymany z ok. 15 kg Sliwek. Koszt samego wktadu
surowca waha sig od 35 zt do 90 zt na litr. Ponadto nalezy doda¢ koszty energii,
pracy, opakowan, amortyzacji sprzetu, transportu oraz marze sprzedawcow. W przy-
padku legainego wyrobu nalezy jeszcze uwzgledni¢ 57 zt akcyzy za litr 100% oraz
VAT. Oznacza to, ze legalna $liwowica (70%) bez marzy dystrybutoréw powinna
kosztowac co najmniej 120 zt za litr i to przy wykorzystaniu tanszego (np. wfasne-
go) surowca. Oryginalna sliwowica bez podatkéw i marz posrednikéw powinna
kosztowac u producenta co najmniej 50 zt za litr. Jesli kto$ kupuije tego typu wyrob
za 25-35 zi, to nie powinien mie¢ ,oscypkowych” ztudzen, ze cato$¢ alkoholu
pochodzi wytacznie ze Sliwek.

Skutki przyzwolenia spotecznego na nielegalny alkohol
Przy wysokich kosztach produkciji i skomplikowanych procedurach nie ma sig
co dziwi¢, ze niektorzy sadownicy z potudnia Polski szukaja pomocy w czeskich
i stowackich gorzelniach ustugowych. Znacznie nizsze, preferencyjne stawki akcy-
zy wynosza tam ok. 22 zf za | 100% (doktadnie 142 koron w Czechach i 5,4 euro
na Stowaciji), w poréwnaniu ze wspomnianymi 57 zt w Polsce. Rdznica ta ma kolo-
salne znaczenie. Ponadto dzigki niewielkiemu sformalizowaniu pofagczonemu z efek-
tem skali dziatania gorzelni ustu-
gowych, ich ogoine koszty funk-
cjonowania sg znacznie mniejsze,
niz pojedynczego producenta.
Dzieki temu sama opfata za ,pale-
nie” zacieru jest bardzo korzystna
i wynosi ok. 2/3 preferencyjnej
stawki akcyzy. By skorzystac
z takiego rozwigzania trzeba nagia¢ =
przepisy i znalez¢ zaufanego |
sadownika z Gzech lub Stowacii,
ktory sam nie korzysta z oficjalnej
gorzelni ustugowej. Whrew pozo-
rom nie jest to takie trudne. W obu
tych panstwach z przymruzeniem
oka celnicy patrza na prywatny
odped owocow na tzw. wfasne
potrzeby (czyli bimbrownictwo),
dlatego wielu Czechow czy Sto- .
wakow ,pedzi” samemu bez pta- Maty aparat destylacyjny (fot. L. Wiwata)
cenia zadnych podatkow.

Takze w Polsce produkcja okowit owocowych czy samogonu na wiasne potrze-
by ma bogatg tradycje. Moim zdaniem nie stanowi to znacznego zagrozenia dla
legalnych duzych producentdw. Bez watpienia bimbrownictwo stanowi nieuczciwa
konkurencije dla producentow wyrobow rzemiesiniczych. Wielu ludzi jest wrecz
zaskoczonych, ze az jeden producent okowit owocowych z okolic tacka zdecydo-
wat sie na dziafanie w majestacie prawa. Niestety, z duzego przyzwolenia spotecz-
nego na bezprawna dziatalnos¢ na tzw. ,wtasne potrzeby” korzystajg zorganizowa-
ne grupy przestegpcze, ktore imitujg regionalne okowity. Wiele alkoholi oferowanych
na targowiskach lub przez nielegalnych obwoznych sprzedawcow, jako samogony,
Sliwowica facka czy inne regionalne okowity czy nalewki, to w rzeczywistosci nic
innego jak odkazony alkohol techniczny z dodatkiem substancji aromatycznych.
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Tego typu wyroby sg wytwarzane na masowg skale w rdznych czesciach Polski.
Mozna je spotkac na wielu targach produktow regionalnych, ekologicznych, mysliw-
skich, kulinarnych, hotelarskich, agroturystycznych itp. Analizy chemiczne wska-
zujg, ze wigkszos¢ nielegalnego alkoholu zatrzymanego przez Policje czy Stuzbe
Celna to ,uzdatniany” spirytus techniczny. Prawie wszystkie probki z targowisk lub
melin zawieraja niewielkie ilosci izopropanolu (96% probek), ktory jest skazalnikiem-
markerem. Na drugim miejscu jest chloroform (88% probek), ktory jest substancija
rakotwdrcza powstajaca wskutek wytrgcania bitreksu. W 5% wszystkich probek
stezenie chloroformu przekracza od 20 do 100 razy dopuszczalny poziom.
Systematyczne picie tak zanieczyszczonego alkoholu stanowi zagrozenie dla zdro-
wia. W praktyce oznacza to ryzyko uszkodzenia watroby, trzustki lub nerek.
Najbardziej toksycznymi substancjami wykrytymi w pseudoregionalnych produktach
sg glikol etylenowy (6% prdbek) oraz metanol (4,5% probek). Obie substancje
zazwyczaj znajdujg sie w tak Sladowych ilo$ciach, Ze rozpuszczone w wysokopro-
centowym etanolu nie stanowig bezpo$redniego zagrozenia dla zdrowia. Niestety
zdarzajg sie przypadki, gdy ich stezenie jest znacznie wyzsze. Pokazujg to dane
Narodowego Funduszu Zdrowia. W minionym roku do polskich szpitali trafito 395
0s0b, u ktorych stwierdzono zatrucie metanolem lub glikolem, z czego 95 0s6b
zmarto w trakcie hospitalizacji. Oczywiscie brak jakichkolwiek statystyk dotyczacych
zgonow spowodowanych spozyciem alkoholu nieznanego pochodzenia, w przy-
padku gdy osoby zatrute nie zdgzyty dotrze¢ do szpitala.

Konieczny wzrost swiadomosci dla ochrony zdrowia
Nielegalny alkohol do$¢ skutecznie psuje reputacje rzemiesiniczym wyrobom
spirytusowym. Zeby to zmieni¢, nie wystarcza nawet daleko idace zmiany w prze-
pisach, ale konieczny jest wzrost Swiadomosci spotecznej. Wydaje sie, ze przede
wszystkim ludzie powinni nauczyc sig rozroznia¢ wyroby rzemieslnicze od wyrobow
przemystowych. Generalnie tzw. typowi konsumenci nie czytajg etykiet i takie zacho-
wanie nalezy zrozumie¢. To na co nalezy uczuli¢ klientow, to banderole akcyzowe.
W Polsce kazdy napdj spirytusowy wprowadzany do obrotu powinien by¢ ozna-
czony znakiem akcyzy. Wszystkim osobom kupujacym mocne alkohole polecam
odwiedzenie strony www.banderolaakcyzowa.pl, gdzie mozna zobaczy¢ obowig-
zujgey wzor graficzny znaku akcyzy oraz zweryfikowac kombinacije sktadajac sie
z roku produkcji, serii i indywidualnego numeru banderoli. Kazdy, kto ma watpli-
wosci co do legalnosci alkoholu, powinien zrezygnowac z jego zakupu. Podejrzane
moga by¢: uszkodzona banderola, dziwny smak badz zapach, a takze ,0kazyjna”
cena. Wszelkie watpliwosci czy sygnaty o nieprawidfowosciach nalezy zgtaszac do
Krajowego Telefonu Interwencyjnego Stuzby Celnej pod numerem 800 060 000 lub
na adres poczty elektronicznej: powiadom-clo@mofnet.gov.pl. Czasem trzeba sie
uzbroi¢ w cierpliwosc, ale zawsze kto$ ze stuzby dyzurnej odbierze telefon. Warto
przy tym zacza¢ zfozenie obywatelskiego meldunku od tego, czy ,podejrzany” przez
nas alkohol w ogdle byt opatrzony banderola, a nastepnie nalezy zwiezle przedsta-
wi¢ podstawowe okolicznosci, ktore budza nasze watpliwosci i poprosic celnikow
0 interwencje. Kazde zgtoszenie podlega analizie i jest wykorzystywane do profi-
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lowania dziatan kontrolnych Stuzby Celnej. Mam nadziej, ze wkrotce wyrwiemy
sie z zakorzenionego w ,minionych czasach” strachu przed informowaniem orga-
néw $cigania, mylnie kojarzonym z donosicielstwem. Zgtaszanie do wtadz pan-
stwowych informacji o nieprawidtowosciach to wyraz odpowiedzialnosci i nowo-
czesnego patriotyzmu. Oczywiscie we wszystkim nalezy zachowac¢ umiar. Nie o to
chodzi, bySmy zgtaszali kazde dostrzezone wykroczenie, lecz bysSmy nie bali sig
zareagowac i nie byli obojetni. Dotyczy to nie tylko nielegalnego alkoholu, ale wielu
innych sytuaciji spofecznych, np. zatrzymania na drodze kierowcy, kiory ,jedzie
slalomem”, lub poinformowania Policji 0 wszelakich powaznych zagrozeniach bez-
pieczeristwa w ruchu drogowym.

Mali razem mogliby wiecej

Ostatnig bolaczka niewielkich producentdw jest brak ich integraciji. Kazdy dzia-
ta na wiasng reke, a przypadki biznesowej wspofpracy sa wyjatkowo rzadkie.
Wspdlne dziafanie mogtoby by¢ pomocne i w kraju, i za granica. Prawde powie-
dziawszy w Polsce mamy doS¢ ograniczone mozliwoSci wzrostu ,rzemiesiniczej”
niszy. Dotyczy to wszystkich produktow regionalnych i tradycyjnych. Przyczyna jest
prosta, za tzw. ,reczne” wyroby trzeba duzo wigcej zaptacic niz za wyroby przemy-
stowe, a w Polsce ciagle jesteSmy na dorobku. Mam nadzieje, ze mimo roznych
zawirowan Polacy beda coraz bardziej zamozni. Nie mam watpliwosci, ze juz dzi$
mozna by dobrze zarobi¢ na dobrej jakosci limitowanych edycjach polskich wyro-
bow rzemiesiniczych, eksportujac je do bogatszych krajow. Do tego trzeba wspot-
pracy matych producentow i niewielkiego wsparcia ze strony dyplomacji ekono-
micznej. Na to jeszcze musimy trochg poczekac. Przy czym warto mie¢ na uwadze,
ze sukcesy w handlu zagranicznym wypracowuje sig latami, dzigki duzym inwesty-
cjom i cigzkiej pracy.

W perspektywie diugofalowej widz¢ nadzieje dla rzemieSiniczych napojow
spirytusowych, ale ich sukces zalezy od bardzo wielu czynnikow. Przede wszystkim
muszg oni wypracowac jaki$ model instytucjonalnej wspotpracy, by mimo konku-
rowania na rynku, uzgadniac lub przynajmniej konsultowa¢ wspdlne stanowiska
w sprawach, ktore ich dotyczg. To pierwszy krok do tego, by razem szuka¢ efektu
synergii na ptaszczyznie komercyjnej. Usprawnienie komunikacji i lepsze poznanie
siebie umozliwi w przysztosci takze postulowanie zmian przepisow. Zniesienie dys-
kryminaciji pomigdzy alkoholami, czy tez ograniczenie biurokracji to proces diugo-
trwaly i obawiam sig, ze wiekszo$¢ zmian bedzie mogta dokonac sie dopiero za
dwie kadencje parlamentarne. Jednoczesnie mali producenci powinni wspolnym
wysitkiem edukowac ludzi o tym, czym sg okowity, czy dfugo lezakowane nalewki.
To trudne wyzwania wymagajace wysitku. Tej pracy nikt nie zrobi za nich. Producenci
rzemiesiniczych wyrobow spirytusowych, zeby zacza¢ ten proces, muszg wpierw
uwierzy¢, ze razem naprawde beda mogli osiggnac wiecej.

Leszek Wiwafa
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